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Workshop

Optimizacion de
Estrategias de Pricing
para Agentes de Carga.




OBJETIVOS

1.Comprender los principios fundamentales del pricing en el sector de
agentes de carga.

2.Explorar téecnicas avanzadas para la fijacion de precios que maximicen la
rentabilidad.

3.Aprender a adaptar estrategias de pricing a diferentes contextosy
mercados.

4.Analizar casos practicos y estudios de mercado relevantes para la
industria de carga.

5.Desarrollar habilidades practicas para la implementacion efectiva de
estrategias de pricing.
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CONTENIDO

o Introduccion al pricing en la industria de agentes de carga.

o Factores clave que afectan el pricing: costos, competencia,
valor percibido.

o Metodos de fijacion de precios: costeo basado en tipo de
clientes.

o Estrategias de valor, precios dinamicos.
o Analisis de datos para la optimizacion de precios.
o Casos de estudio y ejemplos practicos.

Sesion interactiva de resolucion de problemas.
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Beneficios para los Participantes:

‘Mejora en la capacidad para establecer precios competitivos y
rentables.

Aumento de la comprension sobre como maximizar la rentabilidad.

B

‘Herramientas practicas para la toma de decisiones informadasen 7l -

cuanto a pricing en la industria de agentes de carga.

‘Reduccidon de errores y mejora en la consistencia de la fijacion de

precios.
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Metodologia:

El taller combinara presentaciones teoricas con
ejercicios practicos, estudios de caso y
discusiones grupales para facilitar el
aprendizaje interactivo y la aplicacion directa de

conceptos.
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Modulo 1: Fundamentos del Pricing
en la Industria de Agentes de Carga.

Introduccion a la importancia del pricing.

*Conceptos basicos: costos fijos, costos variables,
margenes de contribucion.

‘Factores internos y externos que afectan el pricing.
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Modulo 2: Métodos de Fijacion de Precios.

Estrategias de valor: como determinar el valor
percibido por el cliente.

*Precios dinamicos y su aplicacion en el mercado de
carga.

‘Precios basados en la competencia: analisis
comparativo y ajustes estrategicos.



Modulo 3: Analisis de Datos para Moédulo 4: Estrategias Avanzadas de
Optimizacion de Precios. Pricing.

*E+ Segmentacion de clientes y precios
 Recolecciény andlisis de datos relevantes. personalizados.

. L ‘Descuentos: cuando y como utilizarlos.
e Herramientas y software para el analisis de

recios. e . .
P *Analisis de casos en la industria de agentes de

o o carga.
e USO de indicadores clave de rendimiento

(KPlIs) para monit.o.rear la efectividad de las *Ejemplos practicos de estrategias de pricing
estrategias de pricing. efectivas.

Discusion de desafios comunes y soluciones
innovadoras.
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